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重庆银行股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2022-0401

活动类别
特定对象调研 □现场参观 □媒体采访 □分析师会议

□业绩说明会 □新闻发布会 □路演活动 电话会议

参与单位

中泰证券、杭银理财、东吴基金、财通基金、睿郡投资、农银汇理基金、国寿

安保基金、恒大人寿、南方基金、中银理财、恒越基金、上海重阳投资、上海

沣谊投资、国泰君安证券、复星资管、国泰君安资管、华夏未来资本、鹏华基

金、太平洋资管、广发证券资管、汇添富基金、东吴人寿、东吴基金、深圳广

汇缘资管、长江证券、大成基金、上海睿亿投资、淳厚基金、华融证券资管、

幸福人寿、上海睿郡资产

活动时间 2022年4月

活动地点 重庆银行总行会议室

本行参会人员
董事会办公室、资产负债管理部、风险管理部、财务部、评审部、公司银行部、

个人银行部、普惠金融部、资产管理部等部室负责人

主要内容

一、2021 年核心一级资本充足率提升原因

截至2021年末，我行核心一级资本充足率9.36%，较上年末提升0.97个百分

点。我行资本补充坚持以内源补充为主，外源补充为辅的原则，多渠道、多方

式筹措资本来源。我行认真贯彻落实党中央决策部署和市委、市政府工作要求，

合规经营，稳健发展，2021年末集团实现净利润48.59亿元，通过加强内生资本

积累提高资本内生能力；同时，适时运用资本补充工具补充资本，在2021年2

月成功回归A股募集资金约37亿元，优化了资本结构。在资本运用方面，合理

分配资本资源，优先支持零售、小微等轻资本业务，持续优化资产结构， 2021

年度我行表内外资产平均风险权重较上年有所降低，提高了资本使用效率。

二、管理费上升原因

我行2021年管理费上升原因主要有两方面：一是2020年的优惠政策不再持

续，例如国家针对疫情颁布了有关养老保险方面的优惠政策，2020年2-12月失



业保险全免，2-4月医疗保险减半，直接为我行2020年度节省管理费用一亿多

元。但前述费用在2021年全部恢复正常，导致我行2021年管理费相对2020年有

一定上升。二是2020年因疫情严重，我行行政办公费用有所下降，2021年有所

回升。

三、2022 年净息差展望

在政策持续引导金融机构让利导向下，加之LPR下调，银行资产端收益率

呈下滑趋势；随着资产收益率下行，低成本存款资金竞争激烈，息差收窄。我

行采取各项管控措施，严控息差收窄幅度。

在资产端，我行通过产品结构调整、内部考核、内部资金转移定价政策调

整以及对客定价管理等措施，通过多措并举的方式把贷款收益率波动幅度控制

在小幅范围内。在负债端，我行在3月中旬成功发行了130亿元可转债、50亿元

二级资本债置换存量，同时持续加强对同业负债结构的优化以及对存款成本主

动管控，负债成本有望下降。后续我行将继续对息差进行积极主动的管理，力

争把息差波动幅度控制在合理范围之内。

四、互联网合作类贷款业务变化情况

监管机构的互联网贷款管理办法出台之后，我行及时根据办法要求对互联

网贷款进行相应优化和整改。从整体情况来看，我行的互联网贷款基本符合监

管要求，也能在整改期内完成相应整改。在合作类贷款方面，已逐步对跨区域

业务进行收缩。从去年开始，我行已不再受理三省一市范围之外的贷款申请。

由于受到跨区域经营影响，今年我行合作类贷款规模呈现收缩趋势。对此，

我行将加大对自营贷款产品的推广力度，依托自己的客户经理队伍拓展三省一

市客户。同时，运用我行已经比较成熟的大数据、风控等技术，不断把三省一

市的客群做大、做好、做优。

关于资产质量，因我行之前的合作类贷款大部分都有保险进行兜底，所以

目前互联网贷款资产质量整体较好。

五、未来中间业务收增长点

关于未来中收的增长，我行将继续从以下三方面拓展中收：

一是在优势板块继续发力，持续做强、做大理财业务和银行卡业务。一方

面继续发挥本土理财优势，加快理财业务转型，使我行理财中收继续保持稳定



增长。另一方面，不断挖掘客户需求，积极打造用卡环境，促进银行卡手续费

收入稳步增长。

二是对传统重点板块进一步深挖。一方面以银行承兑汇票等传统表外业务

为抓手，发展贸易金融、保函、信用证等业务，扩大对客结售汇、跨境融资业

务规模，提高贸易金融版块中收贡献度。另一方面，继续加大渠道建设、科技

赋能，推进智能银行建设以及现金管理系统建设，通过优化客户结算服务能力

和效率，增加传统结算类中收。

三是积极培育新的中收增长点。一方面加快推动投行业务发展，通过参与

承销团、担任联合主承销商等形式开展承销业务，提高投行业务规模。另一方

面继续推进财富管理业务，做大代销类业务规模，增加代销类中收。

附件清单 无


